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Szanowni Panstwo

Dolnoslgska Agencja Wspdtpracy
Gospodarczej Sp. z 0. 0. w dniach od 4 do 7
marca biezgcego roku organizuje misje
gospodarczg do Rzymu. Jej celem jest
nawigzanie wspotpracy pomiedzy polskimi
przedsiebiorstwami; a firmami z Wtoch. Do
udziatu w wydarzeniu zapraszamy
przedsiebiorcéw zainteresowanych
promocjg swoich towardéw i ustug,
pozyskaniem nowych rynkéw zbytu oraz
kontrahentéw.

MISJA PODZIELONA
BEDZIE
NA 3 KOMPONENTY :

e Polsko-Wtoskie Forum Gospodarcze

organizowane przez DAWG oraz
Ambasade RP w Rzymie z udziatem
wtoskich przedsiebiorstw, izb
gospodarczych, instytucji otoczenia
biznesu. Podczas forum zaprezentowana
zostanie oferta gospodarcza Dolnego
Slaska oraz oferta dotyczaca mozliwosci
inwestycji na terenie Wtoch.

e Bezposrednie rozmowy handlowe

pomiedzy polskimi i wtoskimi
przedsiebiorstwami, po wczesniejszym
dopasowaniu kontrahentéw.

53-125 Wroctaw,

tel. +48 71 73 66 300
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e Wizyty studyjne

w instytucjach gospodarczych, klastrach
i lokalnych firmach, zgodnie z wybranymi
branzami.

GOSPODARCZA

MISJA WYJAZDOWA PRZEDSIEBIORCOW

4.03-7.03.2018

RZYM, WzOCHY

OFERTA

Do udziatu w misji gospodarczej zapraszamy przedsiebiorcéw sektora MSP.
Optata za misje uzalezniona jest wybranej opcji i obejmuje:

1. Osobiste uczestnictwo w misji gospodarczej:

- udziat w Forum Gospodarczym (wraz z lunchem), w tym prezentacja Paristwa firmy,

- udziat w bezposrednich spotkaniach biznesowych z wtoskimi przedsiebiorcami,

- wizyty studyjne w instytucjach gospodarczych, klastrach i lokalnych firmach (zgodnie z
wybranymi branzami),

- opieke organizatoréw podczas wizyty,

- ttumaczenie.

2. Zaoczne uczestnictwo w misji gospodarczej:

- prezentacja Panstwa firmy podczas Forum Gospodarczego (na podstawie otrzymanej
prezentacji - 5 slajdéw),

- znalezienie potencjalnych partneréw do mailowych/telefonicznych kontaktéw,

- przekazanie Panstwa wizytowek firmom wtoskim.

WARUNKI FINANSOWE

Koszt uczestnictwa w programie:
- osobiste uczestnictwo przedsiebiorcéw z Dolnego Slaska - 1050 zt brutto /losoba, spoza
Dolnego Slaska -1700 zt brutto /1 osoba

DAWG sp. z o0.0. al. Kasztanowa 3a, 53-125 Wrocitaw,
e-mail: coie@dawg.pl, tel. +48 71 73 66 300
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- zaoczne uczestnictwo przedsiebiorcéw z Dolnego Slaska - 1700 zt brutto/ 1 firma,
spoza Dolnego Slaska -2100 zt brutto /1 firma

Ptatnosci nalezy dokonaé na podstawie faktury VAT proforma do dnia 26 lutego 2018 r.

DODATKOWE KOSZTY UCZESTNICTWA

Uczestnik misji pokrywa dodatkowo nie objete oferta:
- przelot lub przejazd oraz transport na miejscu,

- nocleg,

- wyzywienie.

DATA OSTATECZNEGO ZAMKNIECIA ZGLOSZEN
16 lutego 2018. Liczba miejsc ograniczona. Decyduje kolejnos$¢ zgtoszen.
ZGtOSZENIE UDZIALU

Zgtoszenie uczestnictwa w misji odbywa sie poprzez wystanie formularza zgtoszeniowego
pocztg elektroniczng na adres organizatora coie@dawg.pl w terminie do 16 lutego 2018.

Potwierdzone przez organizatora zgtoszenie oznacza zawarcie Umowy uczestnictwa w misji.
W przypadku zgtoszenia w terminie wskazanym powyzej zostanie wystawiona jedna faktura
VAT obejmujgca catos¢ ptatnosci. Poprzez zgtoszenie swojego udziatu w misji Uczestnik
wyraza zgode na otrzymywanie faktur drogg elektroniczng na adres mailowy wskazany
w formularzu zgtoszeniowym.

REZYGNACJA | NIESPEENIENIE WARUNKOW

W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w terminie po:

20.02. 2018 r. uczestnik zostanie obcigzony 50% optaty za uczestnictwo w misji.

26.02. 2018 r. uczestnik zostanie obcigzony 100% optaty za uczestnictwo w misji.
Organizator zastrzega sobie prawo odstgpienia od Umowy - po uprzednim bezskutecznym
wezwaniu - w przypadku nieuregulowania przez Uczestnika ptatnosci w terminie okreslonym
w pkt. 3.

DAWG sp. z o0.0. al. Kasztanowa 3a, 53-125 Wrocitaw,
e-mail: coie@dawg.pl, tel. +48 71 73 66 300
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W.0OCHY

Wiochy to jeden z najwazniejszych
partnerow handlowych Polski. Od 2015 roku
eksport polskich towaréw do Wtoch
systematycznie wzrasta, zwtaszcza
produktow spozywczych, wyrobéw z gumy,
plastiku i ceramiki. Ponadto eksportujemy
do Wtoch wyroby motoryzacyjne, metale

i wyroby metalurgiczne (pochodna
dziatalnosci w Polsce duzych wtoskich
inwestorow z tych branz).

Warunki dostepu dla polskich towaréw

i ustug wynikajgce z wtoskich przepisow
(licencje, zezwolenia, kwalifikacje, wpisy na
listy zawodowe) sg identyczne dla wszystkich
eksporteréw i przedsiebiorcéw z UE.

Duzym zainteresowaniem partneréw
wioskich cieszy sie polski sektor miesny,
Potwysep Apeninski jest najwiekszym
odbiorcg naszej- Swiezej i mrozonej
wieprzowiny. Jednak nalezy podkresli¢
zwiekszenie zainteresowania takze innymi
produktami spozywczymi - sokami
owocowymi, stodyczami, alkoholami,
wyrobami mleczarskimi oraz produktami
niszowymi, gtdwnie niektorymi polskimi
produktami regionalnymi.

Witoscy konsumenci interesujg sie coraz
czesciej polskimi wyrobami ze szkta
artystycznego, a przedsiebiorcy wtoscy
wykazujg zainteresowanie transferem
nowoczesnych technologii i udziatem w
pracach innowacyjnych. Duze
zainteresowanie rynkiem wtoskim okazujg
firmy polskie, Swiadczace ustugi w
charakterze podwykonawcy - gtéwnie

w sektorze budowlanym i pracach
montazowych. Coraz czesciej polskie
produkty konkurujg na wtoskim rynku

z produktami renomowanych firm wtoskich
i zagranicznych.

Pomimo to, w wymianie handlowej z
Wtochami notujemy od lat ujemne saldo -
wiecej importujemy niz sprzedajemy na
Poétwyspie Apeninskim.

DAWG sp. z o0.0. al. Kasztanowa 3a, 53-125 Wrocitaw,

e-mail: coieldawg.pl,

tel.

+48 71 73 66 300



DLACZEGO WARTO
EKSPORTOWAC DO
WEOCH?

WLOCHY nalezg do 8 najbardziej
uprzemystowionych i rozwinietych
gospodarczo panstw Swiata.

WLOCHY s3 7. potega gospodarczg Swiata.

WLOCHY znajduja sie w czotéwce
strategicznych partneréw gospodarczych
Polski.

WLOCHY to rynek 61 min ludzi.

Regiony LOMBARDIA i PIEMONT nalezg do
najbogatszych obszaréw UE, o wysoko
rozwinietym i zaawansowanym
technologicznie przemysle i wydajnym
rolnictwie.

WLOCHY to duzy, 58-milionowy rynek zbytu
i warto poswiecic czas oraz pienigdze na jego
zdobycie. Nalezy jednak starannie sie do
tego przygotowad, poniewaz w dziedzinie
handlu i autopromocji - Wiosi sg
profesjonalistami. Z drugiej strony oferta
eksportowa Wtlochdw jest bogata, a wioskie
marki majg silng pozycje na polskim rynku.

WLOSI s otwarci, bezposredni i chetniej
bedg prowadzié interesy z osobg poznang
osobiscie, ktdra zdobyta ich zaufanie.
Szczegdlnie dotyczy to potudnia Wioch.
Dlatego na poczgtku warto mie¢ wsparcie
osoby, ktdéra zna realia tamtejszego rynku

i nawigzywac bezposrednie relacje -
uczestniczy¢ w targach branzowych,
wystawach miedzynarodowych i réznego
typu konferencjach, , korzystaé z pomocy izb

DAWG sp. z 0.0. al.
e-mail: coieldawg.pl,

Kasztanowa 3a,
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handlowych, przemystowych i organizacji
wspierajgcych miedzynarodowe kontakty
handlowe.

WLOSI w stopniu niewielkim znajg polska
oferte eksportowg, a polska marka nie jest
rozpoznawalna. Nadal nie postrzegajg Polski
jako kraju przedsiebiorczego, dynamicznego
i nowoczesnego, producenta szerokiej gamy
produktéw przemystowych o znakomitym
wzornictwie i jakosci. Polskie firmy sg
natomiast dobrze postrzegane jako
kooperanci firm wtoskich w réznych
dziedzinach, co czesto bywa wstepnym
etapem uruchomienia procesu eksportu.

W 2016 roku WLOSKIE FIRMY sprzedaty
odbiorcom w Polsce produkty jubilerskie za
prawie 44 min euro, czyli blisko 15 proc.
wiecej r/r. W Polsce Wtochy zajmujg w tym
obszarze drugie miejsce, tuz za Chinami,
przed Tajlandig, Turcjg i Indiami.

Barierg dla polskiego eksportu sg wysokie
wymagania rynku wtoskiego co do jakosci
oraz wzornictwa. Wtochy sg $wiatowym
liderem we wzornictwie przemystowym i nie
wszystkie polskie wyroby spetniajg te
wymagania. Odczuwalny tez jest brak marki,
ktdra identyfikowataby okreslone produkty
jako Made in Poland.

Trudnosci w eksporcie polskich towardw sg
rowniez wynikiem stabej znajomosci rynku
wioskiego (popytu, upodoban konsumenta,

cen, dziatan potencjalnych konkurentéw,
stabe rozpoznanie kanatéw dystrybucji), co
przektada sie na Zle przygotowane oferty

53-125 Wroctaw,

tel. +48 71 73 66 300
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handlowe i cenniki, zbyt wysokie ceny,
traktowanie wszystkich rynkéw zbytu

w jednakowy sposdb, stosowanie sztywnych
termindw ptatnosci. Polskie firmy bardzo
niechetnie inwestujg w promocje na rynku
wioskim.

DODATKOWE INFORMACIE
DOLNO§LASKIE CENTRUM OBStUGI
INWESTORA | EKSPORTERA DAWG
sp. z o0.0.

adres: al.

DOLNY Kasztanowa 3a
3 53-125
SLASK Wroctaw
e-mail: coie@dawg.pl
tel. +48 71 73 66 300

ZAPRASZAMY -,I\N G

Dolnoslaska Agencja Wspdtpracy Gospodarczej

DAWG sp. z 0.0. al. Kasztanowa 3a, 53-125 Wroctaw,
e-mail: coie@dawg.pl, tel. +48 71 73 66 300



